חפשו אותי ברשת

בתקופה האחרונה יוצא לנו לשמוע יותר ויותר את המונח  networking או מה שנקרא בעברית "רישות".
בעולם האינטרנטי של היום , רשתות חברתיות ועסקיות הן המילה האחרונה. כמעט כל אדם שיש בידו גישה לאינטרנט, הוא חבר ברשת כזו או אחרת.

אנשים משתמשים ברשתות מסוג זה על מנת לקדם את עסקיהם, על מנת למצוא זוגיות או סתם חבר או חברה, ואפילו למצוא עבודה.

אז מה זה בעצם networking ואיך העסק הזה יכול לתרום לכם, אתם ודאי שואלים.
תארו לעצמכם שאתם רווקים המחפשים זוגיות ונכנסתם למכולת השכונתית, ובעוד אתם עומדים בתור כדי לשלם על החלב והלחם, אתם מספרים לשכן שלכם שעומד מאחוריכם שאתם מאוד רוצים למצוא זוגיות ושדי נמאס לכם כבר להיות לבד ושזה יכול להיות נחמד אם יהיה לכם מישהו להתכרבל איתו בימים הקרים של החורף, ואז ממש במקרה, שמע אתכם גם ההוא שגר שני רחובות לידכם, ועל הדרך אפילו בעל המכולת עצמו גילה התעניינות בנעשה. בסיכומו של דבר, הרווחתם עוד שלושה אנשים חוץ מכם, שיודעים שאתם מחפשים זוגיות. כעת, אותם אנשים, באם אינם מכירים באופן אישי שום זיווג עבורכם, ילכו למכרים שלהם ויספרו להם שאתם בודדים ומחפשים בן או בת זוג. זו ממש רכילות לשמה – תאמרו בודאי. אתם צודקים – א ב ל – חברים – כרגע הגדלתם בצורה משמעותית את הסיכוי למצוא את מה שאתם מחפשים, מאחר ורתמתם למשימה, בלי שאפילו התכוונתם לכך – עוד כמה וכמה סוכנים על הדרך שיחפשו עבורכם שידוך, כי מספיק שאחד מהם ישמע על פנוי/ה אחר/ת, ויצור עימך קשר, אזי עליתם על הדרך הנכונה.

זה חברים, תהליך פשוט ביותר של Networking ואכן – יש כאן אלמנט של רכילות, אבל רכילות שמשרתת אותנו ועוזרת לנו להשיג את המטרה שהצבנו לעצמנו. באותה צורה בדיוק, אפשר להיעזר במכרים , בקרובים, ובעצם בכל אדם שאנחנו פוגשים, בבואנו למצוא עבודה. די בכך שתטרחו לספר לכל מי שאתם פוגשים שאתם מחפשים עבודה ושאם במקרה הוא ישמע על משהו, אתם תשמחו לדעת על כך. זו לא בושה לבקש את עזרתם של אחרים – זו הדרך להשגת המטרה. מישהו יעזור לכם היום, וכשיגיע היום והוא יהיה זקוק לעזרתכם – תשיבו לו כגמולו. 
כך בדיוק משמשות רשתות עסקיות לקידום האינטרסים של בעלי העסקים החברים בהן.  המוטו המוביל גם הוא: "תן לי ואתן לך". השרברב מתקן את הנזילה בביתו של עורך הדין, ועורך הדין ממליץ לחברו סוכן הביטוח להשתמש בשירותיו של אותו שרברב, וחוזר חלילה. השרברב ירכוש ביטוח אצל סוכן הביטוח, וימליץ לחברו שהוא בעל מסעדה, לרכוש ביטוח אצל אותו סוכן. נשמע מסובך? לא נורא.  אם כל אחד ישווק את השני, ממש "מפה לאוזן", תהיה פרנסה לכולם.
ואיך משתלבת פה הרשת האינטרנטית ומה יתרונה הגדול? היותה כפר גלובלי ונגישותה למיליוני משתמשים. רשתות חברתיות ועסקיות פורחות כל יום כמו פטריות אחר הגשם: FACEBOOK, LinkedIn, 
Biz make Biz, BNI, IBC, קפה דה מארקר, HOOK ועוד רבות אחרות, משמשות את הגולשים החברים בהן ליצור קשרים רבים, למצוא את מבוקשם ולמנף את עסקיהם.

אז זהו אנשים יקרים – זה הזמן להתחבר ולהתחיל לדבר.
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